
【問い合わせ先】

株式会社イワサキ経営（担当︓細⾕・福原）
〒410-0022 沼津市大岡877-6
TEL︓055-922-9870 URL︓https://www.tax-iwasaki.com/

株式会社アーティスティックス（担当︓加藤）
〒411-0943 駿東郡⻑泉町下⼟狩690-1-101号室
TEL︓055-928-6500 URL︓https://www.artistics.co.jp/

ご記⼊いただきました個⼈情報は、本セミナー資料・受講票の送付および弊社セミナーのご案内等の情報提供以外に
使⽤いたしません。また、厳重に管理をし第三者にこれを開示することはいたしません。

こんなことをお伝えします︕

御社名

ご出席者

ＴＥＬ

所属/役職

E-mail

計 名様

2018年2月5日(月)
14:00〜16:00（受付13:45〜）

FAX︓055-923-9240下記フォームにご記⼊いただき、
このままファックスしてください。

参加費︓無料

対象者︓
ワンランク上の経営計画作りや業績向上に
関心を持つ、経営者、営業責任者、経営企
画者、財務担当者、経理担当者様

� KPIとは
� KPIマネジメントを経営計画に活⽤するメリット
� 「営業⼒」を「仕組み」にする必要性
� 売上アップを実現している企業の

顧客情報の活かし⽅と案件管理・活動管理⽅法
� 質疑応答・個別課題相談 など

売れる営業チームを育てるＫＰＩ活用セミナー
～営業マネジメントは仕組みが９割～

目標達成管理のための、KPIマネジメントによる⾏動先⾏管理と経営計画⽅法をお伝えします
KPIマネジメントは、KPI（Key Performance Indicator︓重要業績評価指標）を活⽤し、経営活動（アクションプラン）
の視える化を実施するものです。外部環境が大きく変動する経営の舵取りを容易にするものです。しかし、このKPIマネジ
メントがうまく機能していない例が数多く⾒受けられます。
本セミナーでは、KPIマネジメントを経営計画に活⽤することで、目標達成マネジメントの⾒える化と業績向上に貢献する
上での留意点を、事例を交えながらご紹介するとともに、KPIマネジメントツールなどのご紹介をさせて頂きます。

無料セミナーのご案内 静岡東部の経営者・営業責任者の皆様へ

セミナー講師
株式会社アーティスティックス
代表取締役 ⻑岡 善章

アーティスティックスを設⽴して23年。静岡県東
部で唯一のセールスフォース・ドットコム社の地
域SMBパートナーとなるなど、“クラウド・ホーム
ページ制作・IT活⽤で、地元静岡の中小企業の事
業発展の⼒となる“ことをミッションとし、それら
を”経営に活かす”視点の提案を得意としている。

売れる営業チームを育てる
KPI活用セミナー 開催概要

会 場︓プラサヴェルデ409号室
沼津市大手町1-1-4

セミナー講師
イワサキ経営グループ
財務コンサルティング事業部⻑ 山部 哲

大学卒業後、岩﨑一雄税理⼠事務所 [現イワサキ経
営グループ] に⼊所。
８年半勤務し一般法⼈、クリニックの税務会計に従
事したのち、一度退職し顧問先の海外進出・成⻑拡
大⽀援や事業再⽣を１年半現場で⽀援する。その後
、経営の健全化がはかられたことから再度、イワサ
キ経営グループに⼊り財務コンサルティング事業部
を⽴上げ、中小企業の税務会計のみならず、成⻑戦
略⽀援・事業承継⽀援・事業再⽣⽀援・M&A・グル
ープ内組織再編等の通常の会計事務所では⾏ってい
ない、より専門的な業務を⾏う。


