
新規事業が軌道に乗ってきた！

売上アップの仕組みも

身についたかも！

同じ目標を持つ参加者同士の
交流もできます！
期を超えた交流会も開催！

 増販塾では、約半年に渡り、皆様の課題をアドバイスしなが
ら実践するということを繰り返し⾏っていただく「公開コンサ
ルティング」の形で⾏います。
 公開コンサルは、課題を相談し、講師から回答をいただきな
がら次回の宿題を出すという形を繰り返しながら進めます。
 ご⾃⾝の課題だけでなく他の参加者へのアドバイスも⾮常に
役⽴つとの声をいただいており、楽しく学んでいただけていま
す。ぼんやりした課題でも⼤丈夫です。ご参加をお待ちしてお
ります！

売れる仕組み
が実践しながら⾝につく！
集合コンサル型マーケティングセミナー集合コンサル型マーケティングセミナー

「駿河増販塾」

売上アップの仕組みが、公開コンサルを受け
実践する中で得られます！

講師：宮⼝ 巧講師：宮⼝ 巧
（㈱イワサキ経営（㈱イワサキ経営
 駿河増販情報センター） 駿河増販情報センター）

お申し込みはホームページからお願いいたします

新規事業検討中の⽅、既存の事業を広げていきたい⽅へ！

毎⽉１回、2〜3時間の勉強会を開催します。
⽇程が合わない⽅には別⽇程で補講を開催しますのでご安⼼ください！

新規事業の進め方が
わからない...
どうやって売上あげよう
か...

増販塾当⽇

参加者の課題の例
新規事業⽴ち上げ
２店舗⽬の出店
既存事業のブラッシュアップ
商品の売上アップ
イベントへの集客
売上が上がらない⽀店の売上
を上げる 等

（主��イワサキ��グループ）（主��イワサキ��グループ）

こういうことで悩んでます

どうやって進めていけば

良いでしょうか

こういうことだからこんなことを次回までに調べてきてくださいね

他の人へのアドバイスを
聞くのも勉強になる！

増販塾のイメージ



⽒名 会社名

TEL E-mail

お⽀払⼿段

〒410-0022�静岡県沼津市⼤岡984-1
TEL�055-922-9870
https://www.tax-iwasaki.com
株式会社イワサキ経営 担当 福原

お申し込み FAX�055-923-9240 ホームページ→セミナーからもお申し込みいただけます

ホームページから
お申し込み
いただけます→

【個⼈情報のお取り扱いについて】
申込⽤紙に記載されたお客様の情報は、セミナーのご案内といった当社の営業活動やアンケート等に使⽤することがあります。1.
セミナーのご案内時に、いただきました会社名・住所・ご⽒名・E-mail�アドレス・役職を当社が個⼈情報の管理について事前に調査した上で契約しまし
た�ダイレクトメール発送代⾏会社に発送データとして預託することがございます。�

2.

必要となる情報(会社名・⽒名・電話番号)をご提供いただけない場合は、お申込のご連絡や受講票の発送等が出来ない場合がございます。�3.
お客様の個⼈情報に関する開⽰・訂正・停⽌・削除につきましては、㈱イワサキ経営�(055-922-9870�担当：福原)までご連絡下さい。�4.

FAX、メール、もしくはホームページからお申し込み下さい。�銀⾏振込・クレジット払いの⽅は、
受付後にイワサキ経営からお⽀払いについて連絡させていただきます。

⽇程

1回⽬：2024年4⽉11⽇(⽊)
2回⽬：2024年5⽉9⽇(⽊)
3回⽬：2024年6⽉13⽇(⽊)
4回⽬：2024年7⽉11⽇(⽊)
5回⽬：2024年8⽉22⽇(⽊)
6回⽬：2024年9⽉12⽇(⽊)

時間：全て18:30-20:30
場所：㈱イワサキ経営 会議室
定員：5社様

参加費

⼀般参加者様：55,000円（税込）
イワサキ経営会計顧問先様・増販塾1-7期参加者様向け特別料⾦有

お申し込み

よくあるご質問

参加できない⽇がある場合は？
 議事録を送付いたします。また、個別のアドバイスを別⽇に設定いたします。

新規事業の⽴ち上げというような機密事項をテーマにしたいが⼤丈夫か？
 参加者の皆様には他の参加者の⽅の発表内容を⼝外しないようお願いしております。初回に機密保持契約書を書いて
いただきます。

お⽀払い⽅法はお申し込み時にお選びください。現⾦の⽅は初回開催時にお⽀払いください。
振込・クレジット払いの⽅はクレジット⽀払いリンクを付与した請求書を発⾏いたします。

現⾦ ・ 銀⾏振込 ・ クレジット

（沼津市⼤岡984-1 駐⾞場有）

※講師の予定により、⽇程変更が⽣じる場合があります。ご承知おき下さい。


