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　経営において企業が利益を最大化するには、売上を伸ばすことや経費削減に加えて、未来への投資である「社員

教育」も極めて重要です。従業員のスキル向上や知識の拡充は、効率的な業務遂行と顧客満足度向上につながり、

売上増加に寄与します。また、教育研修によってリーダーシップスキルの向上やイノベーションの促進も可能となり、

競争力の維持に役立ちます。さらに、法令順守やリスク管理を従業員が理解し、実践することは法的トラブルを回避

し、コスト削減にも寄与します。最も重要なのは、教育研修が従業員のモチベーションと満足度を高め、優秀な人材を

引き留め、離職率を低下させることです。総合的に、社員教育は企業の長期的な成功に不可欠な要素です。

　本セミナーは、社員教育がいかに企業利益に直結しているか、事例を交えながらお伝えさせていただきます。
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御社は知らず知らずに利益を失っていませんか？

未来の利益を切り拓く！
御社のビジネスポテンシャルを最大限に引き出し、
利益アップにつながる気づきが満載、充実の90分！

未来の利益を切り拓く！
御社のビジネスポテンシャルを最大限に引き出し、
利益アップにつながる気づきが満載、充実の90分！

経営者・教育担当者向けセミナー経営者・教育担当者向けセミナー

本　　社：静岡県沼津市大岡984-1 ℡.055-922-9870
静岡支社：静岡県静岡市駿河区中田4-2-6-2F 　

昼夜２回開催（オンライン併設）　参加費無料

木

【Daytime】 1４：００～15：３０
【Night】    18：３０～20：００
会場：イワサキ経営　沼津本社セミナールーム
※オンライン参加の方は後日メールにてＵＲＬ送付

〈セミナー申込方法〉

※お申込みの際にいただいた個人情報は、本セミナーの連絡案内、他案内のみに使用し、第三者への提供は行いません。

株式会社イワサキ経営 

①右の二次元コード読取　セミナー情報⇒フォーム入力にて申込
②弊社webサイト　セミナー情報⇒フォーム入力にて申込

担当：営業企画課 竹内

〈講師〉イワサキ経営 経営人財コンサルタント
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小林 直己 竹内 奈津美

未来の

利益を切り開く

長期的成功法則

未来の

利益を切り開く

長期的成功法則

［研修ファシリテーター］


